N=ZODATA

Resumen ejecutivo




Cobertura Nacional e internacional

V Cobertura en 28 ciudades del pais

V Presencia en 6 paises de centro y Sudamérica




Evolucidn de soluciones

V Neodata Nace en 1990 como un software para presupuestos y
concursos

V Libera versiones para Administracion de obra en 1994 y para
compras en 1998

V Libera su primer ERP en 2003

V Se consolida como una alternativa de total cobertura para
inmobiliarias en el 2006 incluyendo Comercializacion de viviendas

V Incorpora CRM en el 2007




Tecnologia Utilizada

V Bases de datos Microsoft SQL Server 2005 y 2000 para la
solucion ERP

V Base de datos Microsoft Access para la solucion de Precios
Unitarios para Concursos

V Lenguaje Visual Basitet 2005 para las versiones de desarrollo
actuales




Familia de soluciones Neoda

Con la marca Neodata:
V Se disefa en AutoCAD y se genera automaticamente el
presupuesto

V Se opera, administra y controla conE#RP Construccion

V Se administran relaciones con clientes con el CRM

V Se comercializan viviendas

V Se controlan ndminas

VY se apoya la toma decisiones estratégicas con software de
inteligencia de Negocios ligado a Neodata

Esto nos ubica como la marca que ofrece la mas completa
iIntegracion de software para Desarrolladores inmobiliarios
y Constructores.




Familia de soluciones

Precios Unitarios
Tres soluciones en una que solo Neodata puede integrar

Solucion total para presupuestos y concursos.
Cuantificador integrado

Generadores

Elaboracion de presupuestos

100% de reportes propuesta técnica y econoémica

Ruta critica y programacion por cantidades mensuales
Estimaciones y Escalatorias
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